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Whole Sale - Trends &
Herausforderungen im Handel

Durch die Anwendung intelligenter Technologien
wie das Internet der Dinge (loT), kunstliche
Intelligenz (KI), maschinelles Lernen (ML), Block-
chain und Advanced Analytics verwandeln sich
fuhrende  Handelsunternehmen in  ereignis-
gesteuerte Unternehmen. Diese automatisieren
wiederholende Aufgaben und ermoglichen den
Mitarbeitenden, sich auf hoéherwertige Aufgaben
zu konzentrieren. Weiter befahigt dieser Ansatz
Unternehmen, neue Geschéaftsmodelle und Ein-
nahmequellen zu definieren, indem sie daten-
gesteuerte Fahigkeiten monetarisieren und Kern-
kompetenzen auf eine neue Art und Weise

interpretieren.
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AGILITA Retaill & Whole Sale Cloud

@m Koordination bestehender
Marketinginhalte
Gewinnen Sie bessere Prozesseinblicke

und steigern Sie lhre Produktivitdt mit
der nahtlosen mobilen Business byDesign Lésung.
Sie gewinnen einer ganzheitlichen Sicht poten-
zieller Zielgruppen und einer vorgefertigten Inte-
gration von Front-Office- und Back-Office. Fehlen
Ihnen erfolgsrelevante Marketingfunktionalitaten?
Durch den standardisierten Marketing-to-Oppor-
tunity Prozess kdénnen Sie einfach Zielgruppen
definieren und kontaktieren. Des Weiteren, kénnen
Sie ,on the fly“ potenzielle Leads anhand der Built-
in Analytics Funktion Uber Dashboard-Reportings
bewerten und mit lhren Mitarbeitenden teilen.

Koordination bestehender

@@@ Sales Inhalte

™ = Bereitstellung der richtigen Massnahmen
zur Forderung von Leads fir den Abschluss und
die Steigerung der Verkaufs-geschwindigkeit bei
gleichzeitiger Maximierung der Rentabilitdt durch
Kl-gesteuerte praskriptive Erkenntnisse. Besteht
fehlende Transparenz im Sales Team und deren
Sales Cycle? Mit der Pipeline & Forecast Funktion
kdnnen Sie anhand eines standardisierten Lead-to-
Cash Prozesses die Neukundenakquise um 30%
steigern.
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INnNnovative IT-Losungen fur Retail & Whole Sale

Cloud ERP SAP Business
ByDesign fur Whole Sale
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Abbildung Organisationsstruktur
(Kostenstellen, Profitcenter)

Projekt- und Portfoliomanagement
Auftragsabwicklung

Produkte & Produktkategorien
Services & Servicekategorien
Buchhaltung

Controlling (KPI, Reports)
Mitarbeiter und Lohnabrechnung
Zeitverwaltung
Spesenmanagement
Strategischer und Operativer Einkauf
Vertragsmanagement
Lieferantenmanagement

Cybersecurity and data protection

Einflihrungsdienstleistungen

Implementierung ab CHF 50°000.--
Monatliche Cloud Services ab
CHF 25‘000.-- / Jahr

Anfrage fir kostenloses Discovery
Assessment (1Tag) unter:
reto.loertscher@agilita.ch

Business
W ByDesign-

AGILITA Best Practices fiir eine optimale
Datenmigration

Wir ermdoglichen Ihnen die Migration von
Daten, die aus einem beliebigen Altsystem
stammen, ins Business ByDesign zu Ubertragen.
Gestltzt auf unseren Best Practices der
Datenmigration und deren vordefinierten Daten-
migrationsobjekten, wird der Aufwand und die
Komplexitat um ein vielfaches reduziert. Ist Ihr
Zugriff auf Daten eingeschrankt, beispielsweise nur
mit Notebook via VPN maoglich? Mit Business
ByDesign erhalten Sie zu jeder Zeit am
bevorzugten Standort einen gerateunabhangigen
Zugang. Das Monitoring und Analysieren von
erfolgskritischen Daten wird durch den Abruf der
Echtzeitdatenbank In-Memory garantiert.

Kundenbegeisterung durch
zeitgerechte Marktbearbeitung

SAP Business ByDesign ermoglicht

intelligentes Marketing fur Ihr Unter-
nehmen durch den Einsatz moderner, intelligenter,
Cloud-basierter Technologien und vorgefertigte
Integrationen. Besteht eine Kundenabwanderung
durch unzufriedene Kunden? Sie erhalten eine
kalendergesteuerte Kundenbearbeitung durch die
Aktivitdten und Aufgaben Funktion, um eine
Automatisierung wiederkehrender Aufgaben zu
gewahrleisten. Demzufolge erhalten Sie eine
hohere Kundenzufriedenheit und Weiter-
empfehlung.
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Prozesse fur Retail & Whole Sale
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«Prozessintegration zur Optimierung von Kundendienstleistungen und Marketingstrategien,
welche Zusammenarbeit fordert, um gleichzeitig weitere Ressourcen fur |hr Kerngeschaft und

Innovationen einzusetzen»
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Verkaufschance ) Beschaffung ) Lieferkette planen & ) Rentabilitéts-
bis Zahlungseingang zu Zahlung ausfiihren optimierung
= Marketing mit = Beschaffungs- und = Nachfragesteuerung = Echtzeit-Kunde
Schnelligkeit und Vertragsverwaltung und Einsichten Einsichten
Agilitat
= Operative Beschaffung = Verkauf, Bestand und = Analyse der
= Omnichannel-Handel Betriebsplanung Beschaffung
Verwaltung = Lieferanten-Management
= Reaktions- und = Logistische
= Mobiles Verkaufs- - Verwaltung externer Bereitstellungplanung Netzwerke
gﬁgg?nnaat:sieren Arbeitskrafte
= Lagerverwaltung = Kostendeckung
d Rabatte
. = Beschaffung von un
Angebot zu Bargeld Dienstleistungen = Verkehrsmittel Verwaltung

= Omnichannel-

Kundendienst = Verwaltung von Rechnungen

und Verbindlichkeiten

= Abonnements-
abrechnung und
Ertragsmanagement

= Zusammenarbeit mit
Lieferanten

Sie glauben SAP ist gut”? Wir und unsere Kunden auch.

SAP Business ByDesign bei Risch Shoes

Traditionelles Handwerk weltweit verfligbar dank Digitalisierung mit dem SAP Cloud ERP.

Branche: Produktion & Handel (Schuhe, Taschen) . Neue Winterthurerstr. 99
CH 8304 Wallisellen

Projekthighlights * T +41 44 842 74 11

= Integrierter Waren- und Wertefluss

= Jederzeit aktuelle Zahlen fir Reportinganforderungen R I S C H Reto Lortscher

= Single Point of Truth reto.loertscher@agilita.ch
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